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Chris Benyo has achieved success within a variety of industries in his 
two­decade career. He joined NuVox in 2002, where he led sales and 
marketing to impressive sales results. Before joining NuVox, Chris 
served as Senior Vice President of PurchasePro, Inc., a business­to­ 
business software company based in Las Vegas. At PurchasePro, Chris 
led the domestic and international sales teams, while also overseeing 
all marketing, advertising, professional services, investor relations, 
and customer support efforts of the company. 

Chris' telecommunications experience began with Cable and Wireless, 
Inc. and BellSouth. At Cable and Wireless, Inc., he played an integral role in sales, sales 
support, and field marketing. While with BellSouth, Chris led the company in field 
networking and corporate purchasing, as well as managed a $7 billion consumer local 
product business in marketing. 
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